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LIMBEGRO DELL'ENTE CAMERALE PER UAGROALIMENTARE

¢ le presenze

@

«ravor

liar conoscere e promuovere
{agroalimentare ferrarese, e
{e sue eccellenze, sui mercati
nazionali ed intemazionali.
Sono guest, in sintesi, { con-
tentiil del bando approvate
dalla Giunta della Camera di
Commercio per favorire la
partecipazione delle impre-
se ferraresial "Salone del Gu-
sto 2012, la manifestazione
dedicata all'eccellenza dell’
ecnogastronomiia taliana od
internazionale che &g pro-
gramwura Torino dal 25 al 29
oitobre prossimi.

"M Sulone del Gusio - ha di-

chiarato il presidente delia
Camera di Commmercie di
Perrara Carlo Alberto Renca-
rati- ¢ uno straordinario stri-
mento di promozione nel
mwndo  de produzl
enogasttonmuica artig
le di qualith od axtrae, ad ogoi
edizione, oltre 1.000 tra cuo-
chi di fama internazionale e
giornalisti speciakizzati, dive-
nendo cosi una pr
casione per avvicinare e
aziende produttric sia ai sin-
goli consurpalord, sia al gran-
di centel di acquisio §
sionali. La scelta della

Salone del Gusto»

ta camerale di investire con-
giuntamente a flanco delle
nostre imprese in questa ma-
nifestazione - ha proseguito
il presidente Roncarati - dexi-
v dalla convinzione che
Vagrpalitpentare  ferrarese
abbia tutte le caratteristiche
per competere con successo
sello scenario globale”. Gra-
zie agh accordi stretti dalla
Camera di Commercio con
ghi arganizzator, le improse
AVTANNO0 UNa corsia
TSRO
o le hun-

gheliste di atiesa.

La Camera di Commerdio di Fervara
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Le richieste delle imprese:

attenzione a estero e credito

Internazionalizzazione & sera-
pre pill tra le parole chiave nel
contesto economico mondia-
le diquesti giorni.

Elotestimonia anche {'espe-
rienza diretta deghi imprendi-
tori,

Infate i garantire 1 flussi di
credito alle imprese e aurpen-
tare {'impegno sulla partecipa-
zione alle fiere ntemazionali
questa ¢ la ricetta per aiutare i
"Made in Ferrara" a superare
ia crisi del mercati che viene
dagli imprenditori ferraresire-
sidenti nei cingue continenti.
Rispondendo ad un'indagine
che @ stata realizzata di recen-
te dall'Osservatoro dell'Eco-
norsia della Carnera di Comn-

mercia, gl imprenditori ferra-
resi indicano a parl merito
{26%} queste come le due prio-
rita su cui concentrare le risor-
se per sostenere il Made in Fer-
rara in questo momento nel
difficile contesto economico
atiuale.

A seguire viene indicata {'im-
portanza della pubblicita (che
ha ricevuto il 15% delle rispo-
ste).

Chiudono la serie defle azio-
nd prioritarie giudicate utili da-
ghi imprenditori, i migliora-
mento della rete distributiva
all'estero ela tutela dei marchi
{che sono state evidenziate dal
4% del camppione che & stato
intervistato).




pressLINE

03/02/2012

laNuova Ferrara

E' una buona notizia per chi
esporta: isoldi ci sono, i mette
I Camera di Commercio di
Ferrara e servi
relapar
ternaziort:

catl di tutto i mondo Locazio-
ne di spazi espo"

Vin}mn.izio e d;
promf“ destinati

ali'es;
leuni det temi

dnuovo batide pro-
mosso dell’Ente di T'H’yr) Ca
stello, che prenderd it via il 3

i presidente Roncarati

dente della Camera di C imprese, pilt elevaio. Questo
mercio di Ferrara, Carlo Alber- e*mnh*n nto cunfermﬁ il co-
to Roncarati - esprimone una prendenza dell’
chiara dirm*t“mone celt! ﬂ]tu

gmcuma 0 TISCO!

ni niumerose da ogni parte del-
I provineia. Ja scelta della

Per maggimi informaziond &
ta - hia plongkuro il presi-

possibile rontatiare i'ufficio
Marketing internazionale deila
Camera dic

un :mestimemo, da pa Ite delie

.4

Appuntamenti
di formazione

Riparie"Ferrara international
Meeting™, i programmadi
formarzinne per
Pinternazionalizzazione riservato
alle imprese ferraresi che dgiunto
alla suasestaedizione. Tantigh
appuniamenti, chesfriranno
spunti di approfondimento ed
opportunitacommercialialle
imprese: il rapporte
Bancajimpresa, § trasperti
internaziopali, { craditi
documentari, 'origine delie merci.
imperdibili saranno anche ie
ginrnateorganizzate in
cotiahorazione con {'Ufficic delle
flegane di Ferrara e Perteaperte
alf'intersazionalizzazione, una
opportunita unica per
imprenditori e manager in corcadi
nuovi shocehi, Brove ides e nuove
collaborazioni coni pisimportanti
attori che operancin taliae
alt'estero suf frontedeila
comimerciafizzazions
internazionale. Quiatiancoin
pagina 2 riportato Felence
comiplets & appuntamenti che s
terranno nella sede dellatamera
di Commercio. Per maggiori
informazioni @ possibile consuitare
il sito www.fe.camcom,it oppure
scrivere afia casella e-mail
esters@ie.camcon.it

imers di’ &smmezc

23 febbraia 2012
RN SENINANID YRENICD
Rappom Bancatmgress: un appmccm g

*Camera £ Commercio di Famara

"8 marze 2012

5 CONVERNG SRERTEA DOGANE
Territorialita YA delie mestazinni
delle cessioni 8 beai: pmemama mdeii:
intrastat

+ Camaera 4i Commertio di Famara

17 svriie 2012
] ﬂi}i{\ik?iﬁ TECRICT

: .ﬁoganaie diritti @ doveri :Iali'lmpreisa nei
confronti della Pubblica Amministrazions
Camerz i Commercio ¢i Ferara

@ maggih 2012 9.00-18.00
B SEMINANID FRONICD
g inizistive promazionali all’sstere: smaggi,
. campionature, spese di pubblicha, strumenti
- di incentivazione, premi di fine anno e
_ partesipazions a fisre
-ampig 0f Commercio di Feram

24 riaggio 2012

3 SONVERND SHERTA DOGANE
yoltaico @ Cogensizzions: aspsit fiscali ¢
i agsvolazioni

i _Camera di Commercis di Famrzra

9.30-12.30

Eservizie

B '_r\ovembsé 2012
S W Renanig TEONRY
| Trasponiiinternazionali  oredid documentari: |

‘delie operaziont impurt- ex;w ¢ ¢ contenzigse

E, 17 giugno. 2012

8 PERCERSO FORRATIVO
Organizzazione commerziale & soelte
gistributive per i morcati sstesi

3:00-18.00

: 'Curr*era di Commercic di Ferrara

Gttobre ((‘ 12 =
W Sk TEONKS
Vandits in Paesi SiBoil nust tuela 0l
pagamentn? Focus sitbran, Iy, Algeria s
‘Paasi fal Meditercanag, Asm, Sulf Amsrica
Camera & Cotametcio diFérrara:

9.30-13_30

25 attonrs 2012

W oninan \‘*\:m*’x
Urigineg preferenziate dstia merge: nschi a
‘Spportunith

#Camgrs di Commitio di Ferrara

4:00-18.00

come avitare riserve
Lamera:di Commercio di Ferrara

27 novepite, 4 dicerabre 2012
N HRHEORED FORIRTIY
Oblentive Expost: some costruire un piano di
s¥fluppo intemazionale vincvente
Camgradi-Commercic di Ferrara

9.00-18.00

i
Per sspans 4 pib

wenw fe.camearm xt
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SETTE CONSIGLI DA SEGUIRE

Come essere vincenti sui mercati di |

Oggi Vinternazionalizzazione
delle aziende & un fatto sern-
pre pit importante. Vediamo
sette consigli della Camera di
Comymercio per essere vincen-
tispimercati di tutto il mondo:
1} planificare, che vuol dire
raccogliere informaziond, atti-
vare cortatti, prevedere spese
di viaggio, adatiare prodotti e
servizi alle esigenze dei consu-
matori del paese scelto; 2} defi-
nire gli obiettivi in base alle i-
sorse (finanziarie, umane e
tecniche)} disponibili; 3) sele-
zionare con cura i mercati in
base alle infrastratiure presen-
ti, al contesto politico, alle bar-
viere tariffarie, ai principali
concorrenti, all'esistenza di ac-

cordi cornmerciali di libero
scarabio; 4) adeguare Vorga-
nizzazione interna dell'azien-
da attraverso il coinvolgimen-
to dei collaboratori e la crea-
zione di un vero e propric te-
arn dedicato; 5) fare attenzio-
ne alle differenze culturali e
normative; §) scegliere i mezzi
di pagamento piit efficaci, i
tempi tra il pagamento elafor-
nitura, ad esempio, possono1i-
sultare fondamentali; 7} & sem-
pre bene non fare da soli, ma
accedere ai tanti servizi ed ai fi-
nanziamenti disponibili (ad
esemapio di Camera di Com-
mercio, associazioni di catego-
ria, Regione, Ice, Simest, Sa-
cel.

3
fmportante sapere sele
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