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Dopo le fortunate edizioni del
2007 e del 2008 (numerose le im-
prese ferraresi partecipanti, al-
cune delle quali interessatesi al
tema della internazionalizzazio-
ne), proseguira senza sostae, fi-
no alla fine del 2009, Ferrara in-
ternational Meeting, il program-
ma di formazione varato dalla
Camera di Commercio di Ferra-
ra e dalla Cassa di Risparmio df
Cento sui pit importanti temi
della internazionalizzazione: il
commercio elettronico, I''VA, |
pagamenti, te garanzie banca-
rie ed i crediti documentari, la
pariecipazione efficace alle fie-

" re internazionaii e la gestione
degli aspetti organizzativi, pro-
duttivi, finanziari e commerciali
connessi alla movimentazione
delte merci sono solo alcuni dei
tanti aspetti che saranno trattati
duranie I'anno. .

Ma dalla Camera di Commer-
cio le imprese non- riceveranno
solo istruzioni per 'uso: sono
gia disponibili, infatti, 200.000
euro di contributi a fondo perduy-
to aventi __ocmm:_éﬁ di incentiva-
re la partecipazione: a progetti
promozionali sui mercati ester|
che prevedano, In particolare,
analisi del mercato ed incontri
d'affari con imprese e buyer lo-
cali; a manifestaziont fieristiche
acarattere internazionale {in fta-
lia e all’estero).

Anche quest'anno la Giunta
dell'Ente di Largo Castelio ha in-
dividuato un gruppo di Paesi ri-
tenuti prioritari nelle strategie
¢i internazionalizzazione def si-
stema economico ferrarese. Sa-
ranno quindi privilegiati, in parti-
colare, i progetti mirati ad

espandere il praprio giro di affa-

riin Gina, Repubblica Ceca, Slo-
vacchia, Brasile, Emirati Arabi

Uniti, Arabia Saudita, Turchia,

USA, Canada, Svezia, Finlan-

dia, Norvegia, India, Messico,

Russia, Giappane, Maroceo, Tu-

nisia Egitto, Svizzera e Montene-

«E' emergenza export, e non so-
to a Ferrara: serve un sostegno
straordinario di tutti, a comincia-
re dal Governo, questa deve es-
sere la priorita perché il Paese
non riparte se non riparte il ma-
de in ltaly»,

E' quanto afferma ii Presiden-
te della Camera di Commercio
di Ferrara, Carlo Afberto Ronca-
rali commentando i dati Istat
presentati la scorsa settimana
dalt'Osservatorio di Largo Ca-
stello.

«la particolare per | esporta-
Zioni ferraresi - prosegue if pre-
sidente Roncarati - dopo ung
crescita a somma positiva inin~
terrotta da diversi anni, il 2008
(ed i primi tre mesi del 2009 cer-
tamente non [asciano ben spera-
re) si & concluso davvero male,
cont  una  brusca frenata
{(-13.2%}, unica eccezione (c'e
anche Bologna, ma il caio & limi-
falo allo 0,2%) in un pancrama

iternationa

1 programma prevede diversi incontri di Jormazione

gro Saranno, inoltre, privilegia-
te le imprese femminili, le im-
prese in possesso o che ahbia-
no otlenuto, entro il 31 dicem-
bre 2009, la certi icazione SA -
8000

{responsabilita  sociale

Carlo Alberto
Roncarati
presidente
della

Camera di
Commercio
di Ferrara’

regicnale che pud.nvece vanta-
re una crescita media del 2,4%.
I 2009 sara un anno difficilissi-
Mo € proprio per questo & ne-
cessario sostenere con partico-
lare attenzione le imprese che

Vince chi &

E’ la grande novita del programma di promozio-
ne ali'estero 2009 messo in campo dalla Camera
di Commercio di Ferrara in collaborazione con la ;
Cassa di Risparmio di Cento, e si svolgera il pros- 98 Saiuf ntroduta
simo 3 aprile a FerraraFiere con inizio alle ore IL SETTORE DELLA MECCANICA IN CINA
* Lattivita in Cina dello Sprint-Er

Ruben Sacerdofi, responsabiie SPAINT ER
* Il settore delle Maccanica in Gina
- Sourcing e vendita Marco Toher, Desk Gina
* Presentazione de
in Cina Fondaziong ifalia-Cina

1000.

Nell'occasione, infatti, le sale dej guartiere fieri-
stico saranno invase, pacificamente,
consulenti delie Nazioni Unite {che spiegheranno
per partecipare agli ap-
paiti internazionati), della Regione e di
mere Emilia-Romagna, di lce, Sace e Simest, del-

alte imprese le modalita

in grado d

da esperti e

Unicnheca--

|

prese verso altri mercati

i innovarsi e di investire all’estero

J

ia missione d"affarl

I'Ufficio delle Dogane di Ferrara, di _u,\cmzoz:.gNm .:.mo [TALIA-AMERICA LATINA: UN PONTE DI OPPORTUNITA

I'azienda speciale della Camera dj Commercic di
Firenze, delle associazioni di categoria e dei piu
importanti sportelli all’estero delle Camere di

Commercio italiane.

Per le nostre imprese, insomma
unica e irrinunciabile per conoscere un insieme
di opportunita ed incontrare personalmente i rap-
presentanti, riuniti per 'occasione a Ferrara, def-
che operanc a supporto
della internazioralizzaziene in ltalia e nel mondo.

le principali istituzioni

| Meetin

d'impresa) da parte di un organi-
Smo accreditato ed i progetti
presentati in forma aggregata
da almeno tre imprese, .
Attenzione perd: per poter ot-

tenere if contributo della Came-

s0Nno cresciute nei mercati inter-
nazionali, che sono certamente

quelle pilt attive, dinamiche,
competitive che proprio per es-
sere in prima linea sono quelle
che soffrono maggiormente 1a

francesco Panncohia, Prompfirenze
#12.10 LA RETE EUROPEA EEN: QUALL SERVIZI PER LE P2
i Laura Bertella, Unioncamere ER
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) SALA ROSSA
COLLOGUT INDIVIBUALT CON CONSULENTS:

Desk Emirati Arabi Uniti {Cesare Maragiio)

Dask Cina (Marco Tchen, Roldang De Basfiani)

Desk Russia (Marina Kuvshinova)

Desk Enterprise Eurcpe Network (Laura Bertella)

Progetto America Latin (Francesco Pannacchia)

Pagamenti internazionaii {Antorio Di Meo)

Fiscalitd internazionals {Riccardo Zavatt)

Conratt: internazionate (Chiara Liizzato)

Opportunit i finanziamanto (Michele Trizza)

Agenzia dells dogane

Desk Utficic Marketing imtermazionale (Cdg Ferrara)

Aritrato Internazionale {Laura Tarabhia)

Desk Unioncamere Fr {Annamaria Nouyen)

Desk Sprint Emiliz Romagna

Cassa di Risparmio di Cento (Monica Gozzi)
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* Desk Sace

* Desk Simest.

* Area Mediterraneo (Onemecit)

* Appati internazionali (Cristian Avanzi)
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g va avanti

ra di Commercio, l'impresa do-
Vra apporre sui propri prodotti e
sul materiale di comunicazione
il logo”Ferrara Yerra e Acqua™
fatendone apposita richiesta al-
la Provincia. | bandi e i moduyli
per la presentazione delle do-
mande sono scaricabili dal sito
della Camera di Commercio di
Ferrara www.fe.camcom.it. Per
maggiori informazioni & possibi-
le rivolgersi all’ufficio Marke-
ting  internazionale, tel
0532/783806 - 812 817).

Ferrara
International
Meeting -

- nale ed Internazionale di Milano.

Arbitrato msamwzmnmo:mwm

Un mezzo rapido
per risolvere le liti

commerciali

Nella cassetta degli attrezzi del’im-
prenditore che opera con i mercati esteri
non pud pil mancare il ricorso all’arbitra-
to internazionale, lo strumentc fiessibile
ed efficace, pil rapido ed economico dei
sistemi di giustizia ordinaria, offerto dal-
la Camera di Commercio di Ferrara in
caollaborazione con la Camera arbitrale
di Milano e che sara presentato il prossi-
mo 3 aprile, in occasione di Porte aperte
all'internazionalizzazione.

«Secondo la procedura deilarbitrato
internazionale - spiega Carlo Alberto
Roncarati Roncarati, Presidente delfa Ca-
mera di Commercio di Ferraga - basta in-
serire nel proprio contratto |a apposita
clausola ed anche le imprese ferraresi
potranna accedere a questa preziosa for-
ma di tutela. Le imprese e | professicni-
sti impegnati in contenziosi commerciali
(ad esempio: crisi nelia gestione dei rap-
porti di compravendita di beni e servizi,
conflitti nellamministrazions della so-
cietd, problemi ne! rapporto di credito e
assicurazione, nei contratti di appaito e
di distribuzione, ecc) prosegue Roncara-
ti - frovano ora in Camera di Commercio
uno strumento di gestione flessibile che
pud adattarsi alie pill diverse circostan-
ze, E', infatti, possibile individuare larbi-
tro (o gli arbitri) pig adeguato alle carat-
teristiche della controversia e con costj
del servizio fissi e conoscibili=. E allora
occhio atla clausola da inserire nei con-
tratti, per far si che litigare con una im-
presa di un paese straniero da oggi di-
ventt meno problematico e che costi ag-
gtuntivi e difficoltd operative dovute an-
che al linguaggio, alle regole giuridiche
e agli approcei cuiturali differenti venga-
no affrontati con meno ostacoli. Questo il
testo della clausola: «Tutte le controver-
sie derivanti dal presente contratto sa-
ranno risolte mediante arbitrato secondo
la procedura adottata dalla Camera di
Commercio di Ferrara, che applica il Re-
golamento delia Camera Arbitrale Nazio-
1. Tribu-
nale Arbitrale sara composio da un arbi-
tro unico/ire arbitri, nominato/i in confor-
mitd a detto Regotamento, dalla Camera
Arbitrale di Milano, sentita [a Camera di
Commercio di Ferraran.

In calo le esportazioni ferraresi nel 2008
Serve un-aiuto dal governo per rilanciare il settore

recessione globales.

L'interscambio
con I'estero presenta un peggio-
ramento evidente di entrambi |
flussi. )

Anche le impartazion, infatti,
confermano.il forte rallentamen-
to degli Investimenti e della pro-
duzione, nonché dei consumi, |l

calo delle importazioni si atte-.

sta sul 8,1% su base annua,
mentre la flessione regionale &
ferma allo 0,6% {solo Parma ha
registrato un trend peggiore ri-
spetto alla citta di Ferrara).

Le difficolta dello export ferra-
rese, infine, riguardano tutto io
scacchiere- mondiale con I'uni-
ca, rilevante eccezione della Ci-
na.

A cid va aggiunio Ja (declinan-'
te) “tenuta® delta Germania
che, comunque, si conferma nel-
la sua leadership di ¢liente privi-
legiato delle nostre esportazic-
ni. .

provinciale -

A breve il progetto per sostenere le societa i

[Esportare con metodo

Sostenere progetti di svilup-
po delle imprese della provin-

cia nel mercati esteri, grazie di internazionalizzazione. Gii
alle. consulenze di personale - interventi in azienda consiste-
qualificato in grado di suggeri-  ranno, dopo la realizzazione

re strategie che si possano ri-  di
velare vincenti in contesti diffe-
da quello nazionale.

renti

questa, la finalita del

terza edizione del

raresi,
stenza di

progetto
“‘Esportare con metodo”, una
Iniziativa della Camera di
Commercio di Ferrara e di
Unindustria Ferrara. Camera
di Commercio e Unindustria
daranno il"via, a breve, alla
progetto
che consentira ad imprese fer-
dj disporre della assi-
un esperto export

per la definizione e [a realizza-
zione della propria strategia

un breve export check-up
aziendale, nello sviluppo di
una analisi dei flussi di espor-
tazione dei principali prodott
aziendali volta ad individuare
mercall, sui quali impostare
Poi un pianc di marketing in-
ternazionale, basato sull’uso
di banche dati, sulla gestione
delle informazioni, sulla pro-
mozione della azienda,

Le imprese beneficeranno di
un pacchetto di informazicne
sui paesi scefti.
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