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e un mercato enor-
_me nei paesi in via

@ (1 Sviluppo - sottoli-
nea Carlo Alberto Roncarati,
Presidente della Camera di
Commercio - che & ancora sco-
nosciuto alla maggioranza
delle aziende ferraresi, ma
che potrebbe assicurare nuo-
vi shoechi ai prodotti italiani.
Sono molti, infatti, i settori in-
dustriali e commerciali che
ne potrebbero  beneficiare:
dal settore agroalimentare, ai
computer, passando per V'edi-
toria e i servizi assicurativi.
Anche gli importi delle singo-
le commesse possono variare
ampiamente, andando dai
5.000 euro dei contratii pit
piceoli a importl pit conside-
revoll per alcune centinaia di
‘migliaia di euro». E’ il merca-
to dei programmi di sviluppo,
di ajuto e di prima emergenza
implementati dalle agenzie
delle Nazioni Unite, per i qua-
H vengono lanciate gare inter-
nazionali d’appalto che ali-
mentano un mercato enorme
e assal ricco di opportunita
commerciali. La destinazione
di guesti beni e consulenze &
costituita principalmente dai
Paesi in via di sviluppo, ma
spesso vengono conclusi con-
tratti anche in paesi indu-
strializzati dove hanno sede
gli uffici principali delle agen-
zie delle Nazioni Unite, Agen-
zie che, grazie alla Camera di
Commercio, e con il contribu-
to della Rappresentanza Per-
manente d'Italia presso le Na-
zioni Unite, proprio oggi a
Ferrara, presso la sala Confe-
renze di Largo Castello, in-
contreranno gli imprenditori
locali e dell’intera regione.
Unico evento in [talia, il semi-
nario consentira-alle piccole

<_e medie imprese di incontra-
_Qge faccia a faccia chi gestisce

=L

H appalti ONU, con partico-
lare riferimento alle fornitu-
re con valore inferiore ai
30.000 dollari. «L’Italia - preci-
sa Roncarati - nel 2006 si é ag-
giudicata appalti per un valo-
re complessivo di circa 450
milioni di dollari, collocando-
si In guarta posizione a livel-
lo mondiale nelle statistiche
di provenienza dei beni e dei
servizi appaltati, dietro USA,
India, Belgic e Francia, arri-
vando a coprire il 4,1% del va-
lore totale delle commesse
mondiali. Tali mporti, pur
considerevoli, non devono in-
durre a credere che le oppor-
tunita siano solo per le multi-
nazionali: al contrario, le sin-
gole commesse hanno spesso
importi abbastanza limitati,
che consentono. atiche a im-
prese di media dimensione di
partecipare con successo». Ul-
timamente le agenzie Onu de-

e Nazioni Unite gestisco-
no un mercato vastissi-
mo di forniture di benie
servizi: la spesa complessiva
nel 2005 & stata di 6.000 milio-
nididollari. In particolare, ol-
tre 300 milioni di doliari sono
stati spesi per contratti stipu-
iati con aziende italiane. L'e-
sperienza delie imprese italia-
ne che si aggiudicano contrat-
ti con le Nazioni Unite.inse-
gna che sono due i passi prin-
cipali che devono essere com-
piuti, per entrare con succes-
S0 in questo mercato ricco di
grandi opportunitd. Si tratta
di aumentare la conoscenza
delle «regole del giocor, ovve-
ro delle procedure di gara di
appalte. E, fatto non seconda-
rio, potenziare il marketing
aziendale, sia a livello locale,
cioé nell’ambito del Paese nel
quale si svolge la gara di ap-
palto; sia verso i responsabili
dei progetti all’interno dell’O-
NU. 1l seminario -informativo
che si svolge oggi, in materia
di UN Procurement, organiz-
zato dalla Camera di Comnmer-
cio di Ferrara in collaborazio-

‘e con la Rappresentanza Per-

dicano molti sforzi per pubbli-
cizzare nel modo pill ampio
possibile le opportunita di bu-
siness legate agli appalti. Ad
esempio, sul sito della IAPSO
- Inter-Agency Procurement
Services Office-{(www.ia-
pso.org) é possibile trovare le
informazioni aggiornate su

tutte le gare di appalto per im-

porti superiori ai 100.000 dol-

manente d’Ttalia presso le Na-
zioni Unite, offrira alle impre-

se un gquadro guanto pill com-

pieto possibile sulle opportu-

nita di partecipazione alle ga-.

re d’appalto bandite dall’'O-
nu, con particolare riferimen-
to alle forniture con valore in-
feriore ai 30.000 dollari. Ed ec-
co il programma completo
dell’iniziativa odierna dal tito-

Una gmnde opportunita per tanti settori

’Onu: la pin grande Or-
ganizzazione mondiale e
]a piccola e media impre-
sa locale. Grazie alla Carnera
di Commercio di Ferrara que-
sto rapporto, che pare impos-
gibile, diventa una concreta
realtd. E oggi, alle 9 presso la
sala Conferenze della Came-
ra di Commercio (Largo Ca-
stello, 10) le Nazioni Unite in-
contreranno gli imprenditori

lari. Queste sono definite ga-
re internazionali di appalto,
il cui importo giustifica la ne-
cessita della massima pubbli-
cizzazione pessibile per stitno-
lare la competitivitd delle
grandi aziende. La maggior
parte delie gare di appalto ha
perd importi minori. Le gare
1 cui importi variano dai
30.000 ai 100.000 dollari vengo-

lo «Gli appalti Onu per le pic-
cole e medie imprese». Alle 9
introduzione del presidente
della Camera di Commercio

di Ferrara, Carlo Albertc.

Roncarati e di Ugo Girardi di

Unioncamere Emilia Roma-.

gna. Seguiranno in successio-
ne le relazioni di Niels
Ramm, UNDP-IAPSO di Co-
penhagen su «Come lavorare

ferraresi e dell’intera regio-
ne. I beni piil venduti dalle
aziende italiane nel 2006 han-
no riguardato principaimen-
te i seguenti settori: alimenta-
re, tessile-abbigliamento, car-
toleria e cancelleria, macchi-
nari e strumenti agricoli; co-
struzioni meceaniche, prodot-
ti chimici e farmaceutici, pro-
dotti in plastica e gomma, pre-
fabbricati e materiale da co-

‘veduta

" di Ferrara
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no definite «Limited competi-
tive bidding» e, in questi casi,
solo un numere limitato di
aziende viene chiamato a pre-
sentareun’offerta tecnico-eco-
nomica. Sui siti di quasi tutte
le agenzie delle Nazioni Unite
& possibile individuare una se-
zione appositamente predi-
sposta per Yinserimento del
proprio profifo aziendale. Le

Una |

del centro

struzione, attrezzature per
condizionamento e riscalda-
mento, apparecchiature per
I'acqua, attrezzature di labo-
ratorio. Tra i servizi, i con-
tratti piti numerosi sono stati
stipulati per consulenze am-
bientali, logistiche e di inge-
gneria, computer e software,
architettura e design, servizi
di stampa. Un evento che go-
dra, tra I'altro, del patrocinio

aziende possono in primo Iuo-
go decidere di iscriversi nelle
vendor list di quelle agenzie
che pill frequentemente ri-
chiedono beni della propria
categoria merceologica. Pud
rivelarsi utile, comunque,

iscriversi anche a database
multisettoriali, come quello
della TAPSO. E’' chiaro che
per cominciare a comprende-

del Ministero degli Affari
Esteri e di Unioncamere na-
zionale, e che ha fatto regi-
strare gid tantissime adesioni
presso la Camera di Commer-
cio. Per informazioni si pud
contattare la Camera (0532
783806-817-812 - e-mail; estero-

. Cfe.camcom.it.). E’ una data

importante per Pinternazio-
nalizzazione  dell’economia
ferrarese ed é meglio esserci!

re il funzionamento del mer-
cato degli ajuti umanitari, ca-
ratterizzato da elevate poten-
zialitd ma anche da una parti-
colare complessita, & necessa-
rio che le aziende ferraresi
siano supportate nell’approc-
cio a questo tipo di business.
A questo scopo, Ia Camera di
commercio attivera, a breve,
un contatto diretto con 'Inter-
national Aid and Trade, che
si svolge a gennaio ogni anno
a Ginevra. E’evento & la pin
importante  manifestazione
fieristica per gli aiuti umani-
fari organizzata dalle Nazioni
Unite con la partecipazione
delle Istituzioni Finanziarie
Internazionali, le organizza-
zioni non governative, le Ban- .
che di Sviluppo, 1a Croce Ros-
sa Internazionale e alcuni mij-
nisteri e dipartimenti gover-
nativi che si occupano di aju-
to umanitaric nei Paesi piit
poveri. Sard un modo privile-
giato per conoscere le macro
tendenze in atto nel settore e
restare sempre aggiornati sul-
le modalita &i partecipazione
agli appalti delle Nazioni Uni-
te. «L’idea di internazionaliz-
zazione - conclude il presiden-
te Roncarati - é certamente
cambiata. Basta pensare che
proprio linterscambio dei
servizi ha centribuito in ma-
niera decisiva alla terziarizza-
zione dell’economia italiana.
Le protagoniste dell'interna-
zionalizzazione sono proprio
le piccole imprese che rappre-
sentano il 93% delle cirea 270
miia aziende esportatrici ed
importatrici. Questo sforzo &
pero spesso isolato e sporadi-
co: deve essere percid soste-
nuto da un sistema istituzio-
nale integrato, in grado di
coordinare la promozione ver-
s0 lestero e di offrire assi-
stenza e accompagnamento
alle imprese. La Camera di
Commercio di Ferrara, con il
valore aggiunto delle Associa-
zioni di categoria e delle altre
Istituzioni, intende offrire un
contributo concreton.

Giornaia aperla
dall’intervento
del presidente
Roncarati

con gliappalti delle NU: aspet-
it operativi»; di Alessandra
Caratozzolo dell’'UNPS di
New York su «I programmj di
acquisto delle NU tramite
I'UNPS di New York» Anne
Fabiani Unicef Ufficio Procu-
rement, «I programmi di ac-
quisto delle NU tramite ’Uni-
cef di Copenhagen»; Luigi
Ferraradella Fao, «I program-
mi d’acquisto delle NU trami-
te la Fao di Roma». Dopo il
coffe-break di metd mattinata
di nuove Niels Ramm di UN-
DP-IAPS0 di Copenhagen par-
Iera e fara la «Presentazione
del sistema UNGM, il portale
dei fornitori delle NU. Corme
registrarsin. Infine Paola
Chiappetta del ministero de-
gli Esteri su «BExTender servi-
zio informativo del Ministero
degli Affari Esteri, sulle gare
d’appalto internazionali. Do-
po pranzo nel pomeriggio dal-
Ie 14 incontri individuali con
1 referenti delle Nazioni Uni-
te e dalle 14.30 «I esperienza
italiana Roberto Canarini, Fa-
gioli Spa e Robherto Bertoli,
C(istruzioni Meccaniche Ber-
toli».



